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Strategiczne
zarzadzanie sprzedaza

Warsztaty online dla
liderow i menedzerow sprzedazy

Zarzadzasz sprzedazy, ale czujesz, ze operacyjna
biezgczka zjada Ci energig?

Czas przejac kontrole nad strategig, wynikami i zespotem.

Niezaleznie od tego, czy jestes nowym menedzerem, czy doswiadczonym liderem sprzedazy
- te warsztaty pomogg Ci zbudowac skuteczny, mierzalny i powtarzalny system zarzgdzania.

Dla kOQO? Warsztaty sg stworzone dla:

it 4

Kierownikow Team leaderow, Nowych liderow, Osob, ktore buduja
i menedzerow superwizorow, szefow ktorzy wiasnie lub porzadkujg dziat
sprzedazy (B2B, B2C) zespotow handlowych awansowali sprzedazy

CO ZYSkaSZ? Jasng strukture zarzgdzania sprzedazg przez liczby i procesy
Gotowy model prowadzenia zespotu i monitorowania postepow

Praktyczne podejscie do analizy portfela klientow i potencjatu

Umiejetnosc planowania dziatan zespotu z myslg o wyniku, nie
tylko aktywnosci

Narzedzia do planowania, egzekwowania i rozwijania zespotu
handlowego




o

Spotkanie 1116.07
9:00-13:00

Strategiai struktura
zarzadzania sprzedazg

Czym jest strategiczne
zarzgdzanie sprzedazg - 5
filarow

Jakie dane majg znaczenie? Od
KPI do insightow

Zarzadzanie przez liczby vs
zarzgdzanie przez ludzi

Praktyczne mapowanie
procesu sprzedazy i jego
waskich gardet

Forma
warsztatowa

Spotkania online na zywo (Zoom /
Teams)

Praca na case’ach, narzedziach i
wtasnych danych

Workbook i gotowe szablony do
wdrozenia

W pakiecie:

Udziat w trzech warsztatach

Certyfikat ukonczenia szkolenia

Spotkanie 2129.07 Spotkanie 3113.08
9:00-13:00 9:00-13:00

Klienci, potencjat
i planowanie dziatan

Analiza portfela klientow - skad
przychodzg wyniki?

Segmentacja klientow i
planowanie aktywnosci

Planowanie kwartatu / miesigca
W oparciu o dane, nie
przeczucia

Od forecastu do egzekucji -
zarzgdzanie lejkiem sprzedazy

Certyfikat, ktory
potwierdzi Twoje
kompetencje

Praktyczne narzedzia i konkretne wdrozenia

3 miesieczny dostep do Youniversity

Zespot, standardy
i egzekucja

Standardy pracy handlowca -
jak je definiowac i mierzyc?

Jak prowadzi¢ skuteczne
spotkania 1:1i odprawy
zespotu

Monitorowanie i feedback -
model zarzgdzania na co
dzien

Plan dziatania: jak wdrozyc¢
nowe podejscie w realnej

AGNIESZKA
NOWAK-KOWALSKA

Cena regularna:

1997 PLN netto

Kup teraz!

Masz pytania dotyczgce programu lub chcesz poznac¢ szczegoty oferty?

Skontaktuj sig¢ z namil

Adrian Zmudzinski
Head of Sales

Telefon: +48 504 646 760

E-mail: a.zmudzinski@leanpassion.pl

https://leanpassion.pl/akademia-sprzedazy
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