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Strategia pozyskiwania klientéw
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Radostaw Drzewiecki Agnieszka Grostal

Od ponad 20 lat skutecznie przeprowadza Posiada ponad 20-letnie doswiadczenie w budowaniu
transformacje Lean, zajmuje sie strategia i kultura i wdrazaniu strategii sprzedazy, modelowaniu
organizacyjna, przywoédztwem oraz zwiekszaniem i optymalizacji proceséw sprzedazy, wprowadzaniu
efektywnosci firm i ludzi. produktéw na rynki w Polsce i zagranica, oraz

w organizacji i tworzeniu dziatéw handlowych.



Zaufato nam 800+ firm w Polsce i nha Sswiecie osiggajac
ponadprzecietne wyniki.
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Od lat korzystamy z ustug
Leanpassion i za kazdym razem
efekty swiadczonych ustug
przerastajg nasze oczekiwania.
Profesjonalne podejscie do
potrzeb klienta oraz umiejetnosc
budowania relacji i inspirowania
do wdrazania kreatywnych
rozwigzan sprawia ze
Leanpassion jest godnym
polecenia partnerem
biznesowym.

Grzegorz Michniewski
Cztonek Zarzadu
Adamed Sp. zo.0.

Tylko 20 miejsc

Dotacz do

ADAMED
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Firma Leanpassion
potwierdzita swoje
kompetencje |
Najwyzsza jakosc
obstugi. W petni
rekomendujemy firme
Leanpassion jako
Partnera Biznesowego
do budowania
przewagi
konkurencyjne;.

Leszek Grodzicki
Dyrektor Pionu
Backoffice, Credit
Agricole

Oferta do 31 lipca

Early Birds

wydarzenia

Adrian Zmudzinski
Head of Sales

8997 PLN netto

Telefon: +48 504 646 760
E-mail: a.zmudzinski@leanpassion.pl

KOMPANIA
PIWOWARSKA
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Radek wskazuje, ze najwazniejsza
rola lideréw w organizacji Lean jest
rozwoj kompetencji zespotow,
budowanie ich zaangazowania i
odpowiedzialnosci za fakty. Aby
osiagnac trwaty sukces liderzy nie
moga wyreczac ludzi w mysleniu,
mowic im co maja robic.
Wypetnienie tej roli nie jest wiec
tatwe, dlatego oczekiwania wobec
liderow musza byc¢ wysokie i to nie
tylko w sensie merytorycznym, ale
rowniez ludzkim.

Mirostaw Suszek
Operations Director LUX MED

Regular Price
9997 PLN netto
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